Ficha de captacion

Para lallamada y la visita de valoracidn. Escribe con las palabras del propietario.

Agencia Agente Fecha __/__/ Ref.

Llegé por O Suanuncio [JWebde valoracién [ Recomendacién [ Cartelobuzén [ Puertafria [JAntiguocliente [JOtro

Serellenaen [JLlamada [JVisita [JEntregadelavaloracion

@ CONTACTO Con quién hablas y cémo puedes volver a hablar con é/
Nombre Teléfono
Correo Mejor hora para llamar

Es [ Titular [JCotitular [JHeredero/a [J Apoderado/a [ Familiar []Otro

¢Puedo escribirle por WhatsApp o correo? [1Si [JNo Cuandoy conqué palabras

Pidid norecibirmasllamadasel _ /  /
@ TITULARES Y QUIEN DECIDE Quien te atiende no siempre es quien firma.
N.° de titulares ¢Todos quierenvender? [JSi [ONo [INolosabe

Régimen [] Privativo [JGananciales []Proindiviso []Herenciasinaceptar [] Herenciaaceptada []Conusufructo []Sociedad

Quiéntiene que estarenla proxima cita

Los datos de Jos demds titulares, que te Jos den elfos cuando fos conozcas.

@ EL INMUEBLE Lo que necesitas para valorarlo bien, mediido y comprobado.
Direccion (calle, nimero, planta, puerta) C.P.

Barrio Referencia catastral

Tipo O Piso OAtico [Bajo [ Duplex [ Casa Local [0tro

m? construidos (Catastro) m? Utiles (medidos) Afio de construccion

Planta Dormitorios Bafios [ Exterior O Interior Orientacion

Ascensor [JSi [JNo Garaje [JIncluido [JAparte ONo Trastero [JSi [JNo

Terraza o balcon (m?) Calefaccion Aire [Si [ONo

Estado [ Paraentraravivir [JParaactualizar [ Parareformar

Reformas hechas (qué y en qué afo)

Comunidad (€/mes) Derramas aprobadas o previstas IBI (€/afio)

Lo que el propietario dice que le falla al piso

Lo que ves tuy habra que explicarenlas visitas

@ CARGAS, REGISTRO Y OCUPACION Lo que puede parar una venta cuando ya hay comprador.

Hipoteca [ No [JSi Pendiente aprox.(€) Entidad

Otras cargas que conozca (embargos, servidumbres, afecciones)

Inscritaasunombre [JSi [ONo [JNolosabe Viviendaprotegida [JNo [1Si []Descalificada
Ocupacion [ Vacia [JVive el propietario [JAlquilada [J Cedida aunfamiliar [J Ocupadasintitulo

Siestaalquilada, contratohasta __ / _ / Renta (€/mes) ¢Elinquilino sabe que se vende? [Si [ No
Nota simple pedidael __/__ / ¢Coincide conloque dijo? [1Si [INo
@ MOTIVO Y PLAZO El apartado que decide si hay encargo, y el que casi todas las piantillas olvidan

Por qué vende, con sus palabras

Plazo [ Cuantoantes []Menosde3meses []1De3a6meses [1Sinprisa Fechaquelecondiciona ___ /__ /
¢Tiene que comprar otra vivienda? [JNo []Si,yalatiene []Si,y depende de venderesta

¢Lohaanunciado? [ No [JPorsucuenta [JConagencia Desde cuando,con quién, hasta cuando

Visitasy ofertas que ha tenido
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@ PRECIO Tres cifras distintas que conviene no mezclar.

Precio que tiene enla cabeza (€) Losacade [JUnvecino [JUnportal [JUnatasacion []Otraagencia [J Lo que necesita
Lo que necesita sacar: deuda, compra siguiente (€) Por debajo de esto no vende (€)
Nuestra valoracion: de (€) a€ Entregadael __/__ /

Qué hacemos con la diferencia

@ DOCUMENTACION Marca lo que tiene y lo que falta. No hace falta todo el primer dia
Documento Lo tiene Falta Loconsigue Para cuando

Escritura o titulo de propiedad (si es herencia, |a de aceptacion) O O Propietario Visita

Ultimo recibo del IBI O O  Propietario Visita

Contrato de alquiler, si lo hay O O  Propietario Visita

Nota simple del Registro de la Propiedad O O Agencia Antesdela22cita

DNI o NIE de todos los titulares O O Propietario Al firmar el encargo
Certificado de eficiencia energética registrado O O Propietario, conun técnico Antes de anunciar
Cédula o certificado de habitabilidad, donde se exija O O Propietario Antes de anunciar
Ultimo recibo de comunidad y derramas aprobadas O O Propietario Antes de anunciar
Planos, facturas de reformas, inspeccion del edificio O O Propietario Silostiene

Certificado de deuda conla comunidad O [0  Administrador de la finca Antes de la notaria
Certificado de deuda pendiente de la hipoteca O O Banco Antes de la notaria
PROXIMO PASO Ninguna ficha se cierra sin una fecha
Proximacita _ / /_ Hora Ddnde Conquién

Llevo [ Valoracionconcomparables [JPlande comercializacion [JNotade encargo [ Otro

Si dice «ahora no», volvera llamar el / / Con qué motivo

Notas

INFORMACION BASICA SOBRE PROTECCION DE DATO0S

Responsable [AGENCIA] NIF [NIF], [DIRECCION]. Contacto: [CORREO].

Finalidad Valorar suinmuebley, sinos encarga la venta o el alquiler, gestionarla. Contactarle sobre esa valoracién.

Legitimacion Su solicitud de valoracién (art. 6.1.b RGPD). Las comunicaciones comerciales, solo simarca la casilla de abajo.

Destinatarios No se cederan datos a terceros, salvo obligacién legal.

Conservacion Mientras dure la relacién y, después, el tiempo en que puedan exigirse responsabilidades legales.

Derechos Acceder, rectificar y suprimir sus datos, y otros derechos, escribiendo a [CORREQ]. Puede reclamar ante la Agencia Espafiola de

Proteccién de Datos (aepd.es).

Informacion

. [WEB DE LA POLITICA DE PRIVACIDAD]
adicional

[0 Quiero recibir de [AGENCIA] informacidn sobre precios de mizonay sus servicios por correo o WhatsApp. Es voluntario: no marcarla no cambia nada
delavaloracién.

Recibi esta informacion. Firma del propietario Fecha __ /__/
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